Louise Lubala Chirangashane
Das Verkaufen von gebrauchten Schuhen - das Ringen um
Uberleben in Siid-Kivu®

Ich sollte vielleicht mit einer Entschuldigung beginnen, denn es
handelt sich um ein pietatsloses Unternehmen, um das es in
meinem Artikel geht. Ich bin nicht jemand von der Universitat,
habe nur ein zweitrangiges Staatsdiplom, mit Anspruch auf all-
gemeine Padagogik, um an Grundschulen zu unterrichten, habe
jedoch nie jemals unterrichtet. Durch Zufall, der sich schlecht
erklaren |aBt, habe ich 1983 einen jungen Assistenten von der
Universitat geheiratet. Er hat 12 Monate lang ohne Bezahlung
gearbeitet, immer in Erwartung, daB Kinshasa irgendwann ein-
mal sein Gehalt automatisch lberweist. Im 13. Monat kam es
dann auch. Fir einen Monat. Da dachten wir, jetzt gehdrt uns
die Zukunft, jetzt wird er ein Stipendium in dem einen oder an-
deren Land erhalten, um seinen Doktor zu machen. Sehr schnell
allerdings hat mein Mann begriffen, da seine Arbeit uns nicht
einmal den taglichen Bedarf decken wiirde. Also hat er begon-
nen, seine Zeit aufzuteilen zwischen dem Unterrichten und ei-
nem kleinen Handelsunternehemen: dem Herbeischaffen von
Maniok, Reis oder Palmél, um es in Bukavu wieder zu verkaufen.
Eines Tages aber haben seine Briider, denen er das Geld ge-
schickt hatte, um Waren fiir ihn zu kaufen, alles verschleudert.
Und dann fing unser Leiden an.

Als noch alles gut ging, waren es immer mehr als zehn Leute
aus seinem Dorf dem Dorf meines Mannes, die bei uns gewohnt
haben. Er kannte nicht einmal ihre Eltern. Sie kamen nach Bu-
kavu, wahrend mein Mann unterwegs war, richteten sich bei uns
ein und sagten, sie seien seine Briider. Als das Leben fiir uns
sehr schwierig wurde, verschwanden sie, einer nach dem ande-
ren, ohne es uns mitzuteilen.

Damals habe ich begonnen, ich wei3 eigentlich nicht mehr recht
wie, auf den groBen Markt von Kadutu zu gehen, und Frauen,
die Waren aus Kinshasa mitgebracht hatten, ein Dutzend
Strickwaren oder Tiicher abzunehmen, sie zu verkaufen, und
ihnen danach das Geld zu bringen. Am ersten Tag habe ich drei

! Rede gehalten in Briissel auf einem Seminar (iber "Die Ethik auf dem informellen Sektor in
Zaire und Kongo", 18. und 19. Dezember 1997.
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Dutzend verkauft, ich kaufte davon Essen und behielt etwas
Geld zuriick, und immer so weiter.

Nach drei Monaten hatte ich genligend Geld, um finf Dutzend
bar zu kaufen. Ich schloB Freundschaft mit den Frauen, die nach
Kinshasa gingen, vertraute ihnen mein Geld an, wenn sie los-
gingen. Sie behielten zehn Prozent meines Kapitals als Reiseko-
sten und verhandelten noch bei den Preisen der Waren.

Nach einem Jahr hatten wir genug, um uns bescheiden, jedoch
regelmaBig zu erndhren. Allerdings vermehrte sich mein Kapital
nicht mehr. Und eines Tages, als ich auf dem Heimweg war, hat
man mir alles gestohlen. Da habe ich geweint wie ein kleines
Kind.

Wir hatten kein Geld mehr um die Miete zu zahlen und wurden
aus dem Haus geworfen. Wir sind bei einem Freund meines
Mannes untergekommen, sechs Monate lang. Mein Mann hat
versucht, wie die anderen eine Anstellung als Franzdsischlehrer
im Jesuitenkolleg von Bukavu zu erhalten, wo wir eine komfor-
table Bleibe zugeteilt bekamen. Wir verbrauchten dort das Ge-
halt des ISP (Institut Supérieur Pédagogique). Das waren da-
mals bis zu 1125 Belgische Franken im Monat. 1989 war mein
Mann der erste auf der Liste von 6 Kandidaten, die im darauffol-
genden Jahr ein Stipendium in Belgien erhalten sollten. Doch
dann, Uberraschend, teilten uns eines Morgens die Nachbarn la-
chelnd mit, daB die Beziehungen und die Zusammmenarbeit
zwischen Belgien und Zaire eingefroren worden seien in der Fol-
ge des Massakers der Studenten in Lubumbashi. Wir muBten
wieder ganz neu Uberlegen, wie wir den alltaglichen Bedingun-
gen und Zwangen trotzen kénnen.

Ich bin dann nach Cyangugu in Ruanda gegangen. Ich habe et-
wa 10 Paar gebrauchte Schuhe gekauft und auf dem groBen
Markt von Bukavu wieder verkauft. Und 1991, nach den ersten
Plinderungen von Kinshasa, hat sich mein Mann nach Bujum-
bura begeben und ein Flugticket Bujumbura - Brissel - Bujum-
bura gekauft. Er erhielt die Mitteilung und Bestatigung Uber sei-
ne Aufnahme an die Universitat Liége, wohin er bereits das Ma-
nuskript seiner Dissertation geschickt hatte, und hat an der bel-
gischen Botschaft in Bujumbura ein Visum beantragt. Zu diesem
Zeitpunkt Uberraschte ihn der erste Angriff der Hutu auf die Re-
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gierung Buyoya, 1991. Aber alle fur die belgische Staatskanzlei
erforderlichen Papiere waren in Ordnung. Ein Jahr spater rief ihn
die Staatssekretarin an und teilte ihm mit, daB er von Bujum-
bura aus kein Visum fiir Belgien erhalten wiirde. Als er darauf
vom Kanzler selbst eine Erklarung einholen wollte, sagte der
ihm folgendes: "Sie haben versucht, (iber den Botschafter aus-
zureisen. Ich bin abhdngig vom Justizministerium, der Bot-
schafter dagegen vom Auswadrtigen Amt, und ich schulde ihm
weder Rechenschaft, noch nehme ich Anweisungen von ihm
entgegen. Und weil Mobutu das Recht bestimmt, miissen Sie
sich das Visum von Mobutu einholen."

Alles, was mein Mann mir dazu noch sagen konnte, war, daB3 der
Botschafter ein Wallone von ehrbarem Alter, der Kanzler hinge-
gen ein junger Flame von 26 Jahren sei. Er wuBte nicht mehr,
was er sagen sollte und kam nach Bukavu zurtick, total entmu-
tigt.

Hier hat er seine Aktivitdten beim ISP wieder aufgenommen,
und darauf gewartet, daB er wieder die Mittel hdtte, um bei der
belgischen Botschaft in Kinshasa vorzusprechen. Im Februar
1992 haben wir ein Ticket hin und zurtick fur Bukavu-Kinshasa
erhalten. Er kam in Kinshasa am Tage nach der zweiten Pliin-
derung an, wurde beim Botschafter durch einen Freund und ei-
nen Bruder eingefiihrt, und einen Monat spéter hatte er sein Vi-
sum flr Belgien, ohne Stipendium. Ich blieb in Bukavu, habe die
Kinder gehitet, weiter alte Schuhe verkauft, um zu (berleben
und die Ausbildung der Kinder zu bezahlen. Die Verantwortli-
chen an der Schule suchten Streit und wollten, daB ich héhere
Beitrage fur die Kinder zahle, da mein Mann ja in Europa sei.

Sie werden also verstehen, warum ich nie an einem wissen-
schaftlichen Koloquium teilgenommen habe. Aber ich kann mei-
ne Vereinigung bei Fortbildungen vertreten, die von den NGO-
Organisationen von Kivu veranstaltet werden, kann unsere Lie-
feranten bitten, die Preise zu reduzieren, und mit den stadti-
schen Behorden (iber einen Platz verhandeln, an dem wir unsere
Ware ausbreiten kdnnen. Kurz gesagt, ich vermag unter der
gemadaBigten Sonne von Kivu von 10 bis 17 Uhr auszuhalten, zu
flichten, wenn es regnet und mich im Kloster der Xaverischen
Missionare von Vamaro unterzustellen, und inzwischen auch auf
dem Markt von Nyawera selbst.
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Die Verkauferinnen von gebrauchten Schuhen kaufen sackweise
aus Europa importierte Schuhe von den GroBhéndlern aus Sid-
Kivu und Ruanda, und verkaufen sie an Einzelhandler, die sie
dann wiederum an die Bevdlkerung verkaufen. Vor dem Krieg in
Ruanda, der uns das jetztige Regime beschert hat, gingen einige
Mdnner und Frauen nach Ruanda, kauften gebrauchte Schuhe
ein und verkauften sie dann wieder auf dem GroBmarkt von Bu-
kava. Alle waren Einzelhdndler: Sie suchten sich die Paare aus,
die noch gut erhalten schienen, und verkauften sie, nach einigen
Ausbesserungen, an die Bevdlkerung weiter.

Nach dem Krieg in Ruanda hat sich ein Geschaftsmann aus Bu-
kavu der Sache angenommen. Eines Morgens, wir waren Nach-
barn, kam er und hat mich informiert, daB er zwei Container mit
gebrauchten Schuhen aus Europa mitgebracht habe, und daB
ich fir ihn Kunden suchen sollte. Aber die Leute hatten kein
Geld, die Funktiondare wurden nicht mehr bezahlt. Und niemand
hat je einen ganzen 25 Kilo schweren Sack mit gebrauchten
Schuhen abgekauft.

Und so sah er sich gezwungen, einige Frauen, deren Adresse er
kannte, um Hilfe zu bitten. Er ibergab uns die Schuhsacke auf
Kredit, und wir berwiesen ihm das Geld nach dem Verkauf. Wir
waren zuerst zehn Frauen.

Aber je mehr die Zeit voranschritt, desto schwieriger wurden die
Lebensbedingungen, und die Anzahl der Verkduferinnen nahm
zu. SchlieBlich waren wir 36 verheiratete Frauen. Jede von uns
zahlte den Betrag, flir den sie Schuhe in Kommission nehmen
wollte, ein. Dann (bergab er uns die Schuhsacke. Allerdings
durfte man einen Betrag von 300$ nicht Gberschreiten. Und je-
den Abend muBten wir zahlen.

Die Zahl der Handler wurde immer noch groBer. Auch fiir Funk-
tiondre aus Zaire wurde es immer schwieriger, sich ein neues
Paar Schuhe zu leisten. SchlieBlich kamen sie von allen Seiten
aus Zaire: von Kinshasa, Kasai, Kisangani, Kalemie, Goma, Kin-
du, Kongolo, Kabalo. Manchmal konnten wir 3 bis 5 Sadcke ge-
brauchter Schuhe pro Tag verkaufen. Unser Lieferant war zu-
frieden und stolz auf uns. Er ernannte uns zu seinen Vorzugs-
kundinnen. Immer mehr Frauen interessierten sich, hauptsach-
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lich jene von Funktiondaren oder bestimmte Politikersgattinnen.
Sie kamen nachmittags auf den Markt, nach ihrer Arbeit. Es gab
unter ihnen Graduierte und abgedankte Lehrerinnen, Frauen die
in der Verwaltung arbeiteten, Frauen von Divisionschefs, Kran-
kenschwestern, Schneiderinnen vom Markt, Heimkehrerinnen
aus Ruanda oder Burundi, Verkauferinnen vom Markt von Ka-
dutu, der bankrott gegangen war wegen der Geldentwertung,
und Funktionadrsfrauen, deren Manner nicht mehr bezahlt wer-
den konnten, etc. Wir waren jetzt 156.

Aber der Lieferant hatte seine Kundinnen der ersten Stunde
nicht vergessen. Er arbeitete zwei Listen aus, eine fiir seine Vor-
zugskundinnen, eine andere fiir die neu hinzugekommenen.
Seine Sekretdrin war es, die im Biro die Liste von den Vorzugs-
kundinnen schrieb. Diese kamen in den GenuB, sich die Sacke
auswahlen zu kénnen, und sie sortierten die Sdcke, nachdem sie
sich vom Zustand der Schuhe (berzeugt hatten. Die Liste der
anderen Kundinnen wurde drauBen geschrieben, zu anderen
Bedingungen. Selbst Vorzugskundin, war ich die Vorsitzende der
Vereinigung, und muBte mich auch fiir Kolleginnen beklagen ge-
hen, die Opfer von schreiender Ungerechtigkeit geworden wa-
ren. Oft brachte unser Lieferant vier bis sechs Container voll ge-
brauchter Schuhe. Er bediente eine Woche lang alle Frauen. Die
Gbrigbleibenden Sé&cke bekamen die Vorzugskundinnen. Nun
konnten sie sich damit bereichern. Sie verkauften die Sacke zu
Pauschalpreisen mit einem Gewinn von 30$ bis 50$ pro Sack an
andere Frauen. Wir 36 Frauen waren zwar im Vorteil, aber es
gab keine Mdglichkeit mehr, uns untereinander abzustimmen
oder aufeinander zu horen.

Unter den Vorzugskundinnen waren drei Frauen, die sich gegen
Ungerechtigkeiten unseres Lieferanten auflehnten. Da wurden
wir einfach alle von der Liste gestrichen, und eine von uns
durfte gar keine Schuhe mehr dort kaufen, weil sie ja die ande-
ren aufgehetzt hatte. Vorher, als wir nur 36 waren, konnten wir
die Sadcke offnen und den Zustand der Schuhe (berpriifen. Da
aber die Nachfrage nach Sé&cken immer gréBer wurde, lieB er
keinerlei Uberpriifung mehr zu. Wir muBten jetzt auch das Geld
jeweils einen Tag vorher einzahlen. Tags darauf rief er uns mit
einer namentlichen Liste auf, und jede muBte den Sack entge-
gennehmen, den der Arbeiter ihr herunterreichte. Viele von uns
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haben nicht einmal mehr das investierte Geld dabei zurlickbe-
kommen.

Jedes Mal, wenn neue Ware ankam, wurden die Ungerechtig-
keiten groBer: Der Preis in Dollar wurde geschéatzt, die Bedin-
gungen immer schlechter. Eine der Bedingung war jetzt das
"Verkaufspaket". Das hieB, daB niemand mehr einen einzelnen
Sack kaufen konnte, etwa einen Sack mit Mdnnerschuhen. Nein,
man muBte jeweils drei Sacke kaufen: einen fir Manner fir
100%, einen fir Frauen flir 40%$, und einen fir Kinder fir 60%.
Unter den Kauferinnen gab es welche, die nicht mehr als 50%
hatten. So muBten sie Gruppen bilden zu drei, vier oder auch
fiunf Frauen, um kaufen zu kdénnen.

Was uns anfangs auch Sorgen machte: unsere Kundinnen
kauften in einheimischer Wahrung, wir aber muBten die Sacke
mit amerikanischen Dollar bezahlen. Und nach dem Verkauf gab
es dann eine neue Variante von Hirngymnastik bei den ausge-
fuchsten Wechslern, die ihrerseits wieder die Wechselkurse nach
ihrem Gutdiinken festlegten.

Anfangs hatten wir keinen angemessenen Platz, um unsere
Schuhe zu verkaufen. Wir wurden immer wieder verscheucht. Es
gab keine geregelte Losung. Wir setzten uns einfach irgendwo
auf einen Gehsteig hin und verkauften unsere Schuhe. Eines Ta-
ges hatten wir unseren Markt vor dem CEPGL (der Wirtschafts-
gemeinschaft der Lander des Grand Lac) Haus installiert, und
von dort wurden wir durch bewaffnetes Miltar vertrieben. Im
Hinblick auf all diesen Arger mit der Miliz haben wir uns zu einer
Assoziation zusammengeschlossen. Und weil uns der erste Lie-
ferant so viel Elend beschert hatte, haben wir andere Héandler in
der Stadt gebeten, Schuhe zu importieren. Gottseidank haben
drei andere Handler unsere Bestellung angenommen, und heute
sind es sechs. Nur leider haben sie alle ihre Preise nach dem er-
sten ausgerichtet.

Die Vereinigung hat auf diese Art und Weise konzertierte Aktio-
nen untereinander ermdglicht, um die vielfdltigen Probleme, mit
denen wir uns konfrontiert sahen, zu l6sen: Ungerechtigkeiten,
keinen richtigen Verkaufsplatz, verspatete Lieferungen (wir
muBten um 5 Uhr morgens da sein und bekamen manchmal erst
um 17 Uhr die Ware, was zu einigen Scheidungen fihrte); will-
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kirliches Festlegen von Preisen etc. Auch haben sich manche
Verkduferinnen gegenseitig beim Handler angeschwérzt, um
sein Vertrauen zu gewinnen.

Die Vereinigung setzt sich aus einem Komitee von 12 Frauen
zusammen: einer Prasidentin, einer Vizeprasidentin, einer Se-
kretarin und ihrer Beisitzerin, einer Schatzmeisterin und ihrer
Beisitzerin, sowie aus sechs Beraterinnen. Die Ehrenmitglieder
bestehen aus 20 Frauen, die eben diese Vereinigung geschaffen
haben, und schlieBlich aus den Mitgliedern. Unser gemeinsames
Interesse ist es, den sozialen Problemen unserer verschiedenen
Familien zu begegnen. Die Vereinigung erlaubte uns, uns besser
kennenzulernen, um besser zu funktionieren, einander bei be-
stimmten Schwierigkeiten, wie Konkurs, Krankheit, Schwanger-
schaft etc. zu helfen, und auch, um Rechte und Interessen der
einzelnen Mitglieder gegenlber Dritten zu verteidigen.

Das Komitee wird jeweils fiir finf Jahre gewahlt. Anfangs zahlte
jedes Mitglied 5% Beitritt und 1$ als Monatsbeitrag. Da am An-
fang nicht allzu viele Frauen Konkurs machten, konnte das Geld
die sozialen Probleme der Mitgliedsfrauen lésen. Diejenigen, die
Konkurs machten, hatten Anrecht auf 20% vom Betrag aus der
Kasse; die Kranken oder andere auf 10%. Aber derzeit ist es
nicht mehr méglich oder auch nur denkbar, den Frauen im Kon-
kurs zu helfen, denn wir sind alle betroffen.

Um als aktives Mitglied der Vereinigung anerkannt zu sein,
muBte man bestimmte Bedingungen erfiillen: man muBte eine
Familie zu versorgen haben, von mindestens zwei Verkauferin-
nen, die das bezeugten, empfohlen worden sein, und bereits
GroBhandlerin und Verkéduferin von gebrauchten Schuhen sein.

Wir hatten vor, eine Kantine fiir die Verkduferinnen einzurich-
ten, sowie eine Schusterwerkstatt flir die Ehemanner, denen es
unmoglich war, anderweitig Arbeit zu finden. Bei Aufldsung der
Vereinigung wirde das Bargeld einer menschenfreundlichen
Einrichtung liberwiesen.

Als wir uns nun konstituiert hatten, haben wir als erstes ver-
sucht, einen festen Verkaufsplatz zu finden. Wir waren aufge-
fordert worden, uns von einem ortlichen NGO Verantwortlichen
rechtlich betreuen zu lassen. Wir haben uns also an ihn ge-
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wandt. Er lieB uns Papiere fiir unsere Forderung unterschreiben.
Und dann hat er eines Tages Container mit gebrauchten Schu-
hen aus Deutschland angebracht und jeglichen Kontakt mit uns
abgebrochen. Er hat nur noch gerufen, damit wir bei ihm kau-
fen. Nach einigen Gesprachen mit dem Komitee hat er gemeint,
wir sollten Gruppen von jeweils 10 Frauen bilden, und er wirde
jeder Gruppe einen Kredit von 2000$ gewshren, und die ganze
Gruppe miBte vor ihm fir diese Summe einstehen. Die Frauen
haben sich geweigert, da mitzumachen.

Wir haben uns im Jahre 1995 dann selber mit dem Stadtkom-
missar herumgeschlagen, und er hat uns schlieBlich die Geneh-
migung gegeben, auf dem Birgersteig vor einem Kloster der
Xaverianischen Missionare zu verkaufen. Aber in Bukavu ist es
so, daB der Meistbietende die Erlaubnis zum Bauen erhalt, und
so wurde das Terrain jemandem zugesprochen, dem es nicht
gefiel, daB dort Verkduferinnen mit Gebrauchtschuhen stehen,
denn fur die war das ein schmutziges und verachtenswertes Ge-
schéft. Sie haben mit uns ein Jahr lang gestritten, und die stid-
tischen Behdrden haben sich durchgesetzt.

Der Besitzer, der ein naher Verwandter des Kommissars dieses
Gebietes war, hat uns immer mehr Scherereien gemacht. Es
waren Leute von den stddtischen Behérden selbst, die mit einem
kleinen Lastauto kamen, begleitet von den neuen Militirbeam-
ten des Volkes, die er auf uns loslieB, und die uns jagten, wah-
rend er selbst im Wagen wartete. Die Frauen wichen keinen
Zentimeter. Aber eines Tages kamen die Militdrs alleine und
versicherten, sie wiirden auf eine oder zwei von uns schieBen,
um ein Exempel zu statuieren. Da sie gut bewaffnet waren, be-
kamen wir Panik und haben ganz schnell unsere Schuhe einge-
packt. Alles ging drunter und driiber, und keine kam mehr an
diesen Platz zurlick. Wir begannen dann mit dem Kommissar
und dem Gouverneur zu verhandeln. Beide haben personlich
beim Gebietskommissar interveniert, und wir bekamen auf
mehreren Markten der Stadt einen Platz, ja es wurde sogar ein
neuer Markt geschaffen. Aber damit wurde fiir uns die Koordi-
nation schwieriger.

Es stimmt, daB es anfangs fiir jede von uns sehr schwierig war,
Verkauferin fir gebrauchte Schuhe zu sein. Viele von uns hatten
vorher noch nie verkauft, und man muBte sich anpassen, das



heiBt auch, auf den Familienstolz verzichten: Wir verkauften auf
der Erde sitzend, wurden von Militdrs verjagt, von den Zuliefe-
rern verachtet, vor allem von ihren Frauen, die uns manchmal
erst um 4 Uhr nachmittags belieferten, obwohl wir ja schon seit
dem Morgengrauen da waren. Auch haben sich die Frauen der
Zulieferer erniedrigende und bdésartige Bemerkungen unseren
Kunden gegentber erlaubt, und allmahlich sind dadurch die
Leute, die das nicht vertrugen, ferngeblieben. Fir viele unserer
Mitblirgerinnen war es eine Armenarbeit (besonders flir Witwen
und Leute, die nicht studiert haben). Wir wurden auch von den
Nachbarinnen oder von Bekannten, deren Manner in privaten
Unternehmen oder Privatschulen arbeiteten, kritisiert. Aber wir
haben unseren Stolz beiseite gelassen und haben an diesem
Punkt das Uberleben unserer Familien gesichert. Mit der Zeit
kamen alle und wollten mit dabei sein, auch die Frauen der
Arzte, vom Magistrat, etc. Vor dem Krieg waren wir 200 Frauen,
die in der Sonne unsere Schuhe verkauften und jedes Mal bei
Regen schnell zusammenpackten. Und wir hatten 96 weitere
Anfragen von Frauen, die sich anschlieBen wollten.

Vor meiner Reise im letzten September waren 472 Verkdauferin-
nen registriert, ohne die Einzelhandlerinnen, die auch auf dem
Markt verkauften, und ohne die ambulanten Frauen, die im Biro
oder in den besseren Vierteln von Haus zu Haus verkauften. Der
Gebietskommissar sprach sogar von 1789 Einzelhandlerinnen.
Aber es gibt keine Mdéglichkeit mehr, die tatsachliche Zahl in den
Griff zu bekommen, da keine der Vereinigungen sich mehr ver-
sammeln muB, jede also ein biBchen macht was sie will.

Was die moglichen Einnahmen betrifft, so kostet ein Sack, der
seinerzeit fir 90$ zu haben war, heute 210%$. Es kommt vor,
daB man 20$ bis 50% pro Sack und Tag verdient. Aber heute
kann man auch mit einem Sack vier bis sieben Tage zubringen
und verdient gerade mal 5%$. Die Leute aus Cyangugu in Ruanda
haben ihre Preise unseren Lieferanten in Bukavu angepalBt. Zur
Erinnerung: Ein Sack mit Damenschuhen kostete 40$, und er
wird uns z.Zt. fir 70$ verkauft; ein Sack Kinderschuhe, frither
60%, kostet jetzt 120$, und ein Sack mit Sportschuhen fiir Man-
ner stieg von 60% auf 110$, ein Sack mit Kindersportschuhen
von 50% auf 80%, ein gemischter Sack von 60$ auf 120%. Die
Frauen gehen nur noch auf den Markt, um etwas zum
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Essen zu verdienen, denn man kann dort vielleicht gerade noch
ein Paar Schuhe verkaufen.

Aber Sie sehen insgesamt: so tragen die Verkauferinnen von
gebrauchten Schuhen zum Uberleben ihrer Familien im Kivu bei.
Jeden Tag, nach dem Abendessen, sind wir dankbar und voll
Freude, unserer Familie nitzlich gewesen zu sein, und - wie
schon die ROmer sagten, "Jeder Tag hat seine Mihsal".






